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АННОТАЦИЯ  

Цель БП: открытие кофейни 

 

К готовому Бизнес-плану прилагается заполненная Финансовая 

модель в формате xls (Microsoft Excel).  

 

Бизнес - план содержит следующие основные блоки: 

1. Описание рассматриваемого рынка 

2. Маркетинговый план открытия данного бизнеса 

3. План сбыта 

4. Производственная часть 

5. Организационная структура предприятия 

6. Финансовый план 

7. Нормативная база 

 

Предлагаемый бизнес–план может являться основой для написания 

бизнес-плана для Вашего проекта. К бизнес-плану прилагается 

финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel).  

 

СУТЬ ПРОЕКТА  

Открытие кофейни на 26 посадочных мест. 

 

ДОЛГОСРОЧНЫЕ И КРАТКОСРОЧНЫЕ ЦЕЛИ ПРОЕКТА 

Краткосрочная цель:   

 

Долгосрочная цель: ….. 

 

РАСЧЕТНЫЕ СРОКИ ПРОЕКТА 

Расчетный срок проекта – … года. 

 

РЕЗЮМЕ КОМПЛЕКСА МАРКЕТИНГА (4Р) ПРОДУКЦИИ 

 Продукт. ….  

http://www.step-by-step.ru/


Группа компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.2 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 

      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА:  АПРЕЛЬ  2015  Г. 

 

4 

 Цена. ….  

 Продвижение. ….  

 Месторасположение. …. 

 

СТОИМОСТЬ ПРОЕКТА  

Необходимый объем инвестиций – … руб.  

 

ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ ПРОЕКТА 

Кредит. 

 

ВЫГОДЫ И РИСКИ ПРОЕКТА 

Выгоды: …. 

 

Риски: … 

 

 

КЛЮЧЕВЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ 

ПРОЕКТА 

Ставка дисконтирования – …%. 

Срок окупаемости проекта - … месяца 

Срок окупаемости проекта дисконтированный – … месяцев 

Планируемый объем продаж – … руб/год 

Внутренняя норма рентабельности IRR, год. – …% для срока жизни 

проекта … месяцев 

Внутренняя норма рентабельности IRR, мес. – …% для срока жизни 

проекта … месяцев 

 

 

 

Кол-во страниц:  стр.48 

Язык отчета: русский 

Отчет содержит:  2 диаграммs,   28 таблиц,  1 схема 
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. ОПИСАНИЕ ТОВАРА 

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ТОВАРА 

Основным товаром, реализуемым в создаваемой кофейне, будет, 

очевидно, кофе. Предполагается, что в меню будут представлены, прежде 

всего, следующие виды этого напитка: 

 …. 

 

Кроме того, будет предлагаться …… 

 

 

 

 

 

 

СЕГМЕНТАЦИЯ ТОВАРА 

Основным товаром кофейни является кофе, поэтому в данном разделе 

речь будет идти о сегментации именно этого продукта. 

 

Сегментация по виду зёрен: 

…. 

 

Сегментация по географической принадлежности кофейных зёрен:  

….. 

 

Сегментация по способу приготовления/рецептуре кофе: 

 … 

 

Сегментация по цене 

 …. 

 

…. 

 

СТОИМОСТЬ ТОВАРА. ПРИНЯТАЯ КОНЦЕПЦИЯ 
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ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ 

Стоимость напитков и десертов в создаваемой кофейне будет 

определяться исходя из …. 

 

Таблица 1. Ассортимент напитков и десертов открываемой кофейни 

…. 

 

ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ ТОВАРА 

 ….. 

 

ЛИЦЕНЗИИ, ПАТЕНТЫ 

Для реализации продукции необходимо наличие лицензии на торговлю. 

 

http://www.step-by-step.ru/


Группа компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.2 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 

      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА:  АПРЕЛЬ  2015  Г. 

 

11 

3. АНАЛИЗ РЫНКА 

АНАЛИЗ ПОЛОЖЕНИЯ ДЕЛ В ОТРАСЛИ 

ФАКТОРЫ, ВЛИЯЮЩИЕ НА ОТРАСЛЬ 

ТАБЛИЦА 2. ПОЛОЖИТЕЛЬНЫЕ И ОТРИЦАТЕЛЬНЫЕ ФАКТОРЫ, ВЛИЯЮЩИЕ НА 

ОТРАСЛЬ 

…. 

Источник:  

 

ОБЩИЕ ДАННЫЕ О РЫНКЕ  

ОБЪЕМЫ И ЕМКОСТЬ РЫНКА 

….. 

ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ НА РЫНКЕ. ЦЕНОВОЕ СЕГМЕНТИРОВАНИЕ 

Основными факторами, влияющими на конечную цену кофе и десертов, 

являются следующие: 

….. 

 

Диаграмма 1. Ценовая сегментация кофеен 

…… 

Источник:  

 

 

 

 

 

 

КОНКУРЕНТНЫЙ АНАЛИЗ 

…… 

 

 

АНАЛИЗ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ 
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ОПИСАНИЕ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ 

 ….. 

 

ВЫБОР И ОБОСНОВАНИЕ УНИКАЛЬНОГО ДОСТОИНСТВА 

ПРОДУКЦИИ 

Планируется, что продукция создаваемой кофейни будет обладать 

следующими достоинствами: 

….. 

 

 

 

 

http://www.step-by-step.ru/


Группа компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.2 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 

      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА:  АПРЕЛЬ  2015  Г. 

 

13 

4. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН 

УНИКАЛЬНЫЕ ДОСТОИНСТВА КОФЕЙНИ. ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ. 

Главным конкурентным преимуществом кофейни должен стать …… 

 

ЦЕНОВАЯ ПОЛИТИКА 

Уровень цен будет определяться ….. 

 

ПОРЯДОК ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ ПРОДАЖ  

Как было отмечено выше, будут предложены следующие типы 

обслуживания: 

 …… 

 

КОНЦЕПЦИЯ РЕКЛАМЫ И PR. ПРОГРАММА ПО ОРГАНИЗАЦИИ 

РЕКЛАМЫ 

….. 

 

http://www.step-by-step.ru/


Группа компаний Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.2 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 

      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА:  АПРЕЛЬ  2015  Г. 

 

14 

5. ПЛАН ПРОДАЖ 

…. 

 

Диаграмма 2. План продаж кофейни, руб. 

…. 

 

После выхода кофейни на 100%-ный объём продаж (это должно произойти 

в четвёртый месяц) ежемесячный оборот составит ….. 
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6. ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ЧАСТЬ 

ОПИСАНИЕ ПРОИЗВОДСТВЕННОГО ПРОЦЕССА. 

ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ СХЕМА ПРОИЗВОДСТВА ПРОДУКЦИИ 

Технология приготовления эспрессо: 

…. 
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ТРЕБОВАНИЯ К ПОСТАВЩИКАМ 

….. 

 

СОСТАВ И СТОИМОСТЬ ОБОРУДОВАНИЯ 

…… 

 

Полный перечень оборудования приведён в таблице ниже. 

…. 

Таблица 3. Основное оборудование, руб. 

…… 

АМОРТИЗАЦИЯ ОСНОВНЫХ СРЕДСТВ 

Амортизация начисляется линейным способом. 

 

ТАБЛИЦА 4. РАЗМЕР АМОРТИЗАЦИОННЫХ ОТЧИСЛЕНИЙ В 1 ГОДУ, РУБ. 

….. 

Источник:  

 

ТАБЛИЦА 5. РАЗМЕР АМОРТИЗАЦИОННЫХ ОТЧИСЛЕНИЙ ВО 2 ГОДУ, РУБ. 

…. 

Источник:  

 

ТАБЛИЦА 6. РАЗМЕР АМОРТИЗАЦИОННЫХ ОТЧИСЛЕНИЙ В 3 ГОДУ, РУБ. 

….. 

Источник:  

 

ТАБЛИЦА 7. РАЗМЕР АМОРТИЗАЦИОННЫХ ОТЧИСЛЕНИЙ В 4 ГОДУ, РУБ. 

….. 

Источник:  

 

ТАБЛИЦА 8. РАЗМЕР АМОРТИЗАЦИОННЫХ ОТЧИСЛЕНИЙ НА 5 ГОДУ, РУБ. 

….. 

Источник:  

 

Итого за 5 лет начислено амортизации на сумму  ….. 
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ОЦЕНКА И ОБОСНОВАНИЕ НЕОБХОДИМЫХ РЕСУРСОВ 

…… 

 

ОЦЕНКА ЗАТРАТ 

Основные затраты разделены на 3 категории: 

 ….. 

 

Коммерческие расходы – это затраты, связанные с продажей продукции, 

товаров, работ, услуг. 

 

ТАБЛИЦА 9. КОММЕРЧЕСКИЕ РАСХОДЫ, РУБ. 

…… 

Управленческие расходы – это затраты на управление организацией, не 

связанные непосредственно с производственным процессом. 

 

ТАБЛИЦА 10. УПРАВЛЕНЧЕСКИЕ РАСХОДЫ, РУБ. 

….. 

К иным расходам были отнесены расходы, не относящиеся ни к 

коммерческим, ни к управленческим. В них включены: 

 ….. 

 

ТАБЛИЦА 11. ИНЫЕ РАСХОДЫ, РУБ. 

…… 
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ОЦЕНКА ДОХОДОВ 

Предполагается, что 100% план продаж кофейня выходит в ….. 

 

ТАБЛИЦА 12. ПЛАН ПО ДОХОДАМ, % ОТ ЗАПЛАНИРОВАННОГО ОБЪЁМА ПРОДАЖ 

ПОСЛЕ ВЫХОДА НА ПОЛНУЮ МОЩНОСТЬ 

…… 
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6.1. ФУНКЦИОНАЛЬНОЕ РЕШЕНИЕ 

ВЫБОР И ОБОСНОВАНИЕ ТИПА ПРЕДПРИЯТИЯ 

В качестве организационно-правовой формы для кофейни рекомендуется 

выбрать ….. 
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7. ОРГАНИЗАЦИОННО-УПРАВЛЕНЧЕСКАЯ СТРУКТУРА 

ОРГАНИЗАЦИОННАЯ СТРУКТУРА  

Схема 1. Организационная структура  

….. 

Источник:  

 

 

СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ, КОЛИЧЕСТВО И СОСТАВ СОТРУДНИКОВ 

 …. 

 

ЗАТРАТЫ НА ОПЛАТУ ТРУДА 

….. 

 

Таблица 13. Штатное расписание 

…. 

Источник:  
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8. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН 

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ РАСЧЕТОВ 

Расчетные значения настоящего бизнес плана получены на основании 

использовании следующих параметров расчетов: 

 ……. 
 

ОБЪЕМ ФИНАНСИРОВАНИЯ  

….. 

 

ТАБЛИЦА 14. ЗАТРАТЫ НА ОТКРЫТИЕ 

….. 

Источник:  

 

 

 

 

 

 

 

Таблица 15. Затраты на покрытие издержек компании до её выхода на 

точку безубыточности 

…. 

Источник:  
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ОСНОВНЫЕ ФОРМЫ ФИНАНСОВЫХ РАСЧЕТОВ   

Приведем результаты основных расчетов. 

ТАБЛИЦА 16. ДЕНЕЖНЫЕ ПОТОКИ (1 ГОД), РУБ.  

….. 

ТАБЛИЦА 17. ДЕНЕЖНЫЕ ПОТОКИ (2 - 3ГОД), РУБ.  

….. 

ТАБЛИЦА 18. ДЕНЕЖНЫЕ ПОТОКИ (4 - 5ГОД), РУБ.  

 

 

 

ТАБЛИЦА 19. ГРАФИК ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА (1 ГОД), РУБ.  

…. 

ТАБЛИЦА 20. ГРАФИК ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА (2 - 3 ГОД), РУБ.  

….. 

ТАБЛИЦА 21. ГРАФИК ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА (4 - 5 ГОД), РУБ.  

…. 

Как видно из данных, представленных в таблицах выше, компания выходит 

на эффективность достаточно быстро. 
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ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОЕКТА 

Для оценки эффективности проекта приведем основные показатели. 

 

ТАБЛИЦА 22. ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОЕКТА  

…. 
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ОСНОВНЫЕ ФОРМЫ ФИНАНСОВЫХ РАСЧЕТОВ 

Отчет о прибылях и убытках является стандартной формой бухгалтерской 

отчетности. Приведем данные отчета по каждому кварталу проекта. 

 

ТАБЛИЦА 23. ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ (1 ГОД), ТЫС. РУБ. 

…… 

ТАБЛИЦА 24. ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ (2-3 ГОД), ТЫС. РУБ. 

…. 

ТАБЛИЦА 25. ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ (4-5 ГОД), ТЫС. РУБ. 

….. 

Отчет о движении денежных средств также является стандартной формой 

бухгалтерской отчетности. Аналогично приведем данные отчета в разбивке 

по каждому кварталу. 

 

ТАБЛИЦА 26. ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ (1 ГОД), ТЫС. РУБ. 

…. 

ТАБЛИЦА 27. ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ (2-3 ГОД), ТЫС. РУБ. 

….. 

ТАБЛИЦА 28. ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ (4-5 ГОД), ТЫС. РУБ. 

…… 
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АНАЛИЗ ЧУВСТВИТЕЛЬНОСТИ 

ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОЕКТА 

 …. 

 

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ БИЗНЕС-ПЛАНА: 

1. ….. 

 

Динамика основных показателей проекта при увеличении стоимости 

аренды на 1%:      

 …. 

 

При увеличении ФОТ персонала на 1% основные показатели 

эффективности проекта изменятся следующим образом:      

 …. 

 

При уменьшении средней стоимости товара/услуги на 1 % основные 

показатели эффективности проекта изменятся следующим образом:      

 ….. 

 

Таким образом, проект наиболее чувствителен к ….. 
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9. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРОЕКТА 

ПЛАН-ГРАФИК РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

ТАБЛИЦА 29. ГРАФИК РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

….. 

Источник:  
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НОРМАТИВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ 

Деятельность кофейни регулируется следующими нормативными 

документами: 

 ……. 

 

 

 

 

 

 

 

По поводу приобретения готовых аналитических отчетов ГК Step by 

Step обращайтесь к менеджерам отдела развития (e-mail: info@step-

by-step.ru) или по телефонам (495) 760-50-73, 8 (903) 240-00-88 
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